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AU PROGRAMME CE WEEK-END

A l'etude de Damien Leclere, vente d'art contemporain. Bijoux, sculptures,
peintures, céramique, .. d'artistes confirmes ou prometteurs. Exposition

vendredi de 10:a 19h et vente samedi & 14h30 au 5, rue Vincent Courdouan, &'

Avec I'Hotel des ventes Méditerranee : mobilier 18 et 197 'tableaux angiens,
modernes et provencaux, bronzes... Expo demain, vendredi 20 mars de 11 2 19h
etvente'les 21 et 22 a 14h30 au Palais des Arts, rond point du Prada.
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LES HOTELS DES VENTES

Hotel des ventes Mediterranée 13, rue de Lorgues; 8° 2 049123900
Marseille E 2res Provence 51, rue A, Curtel, 1 0491790511
Hotel des ventes Prado-Falque 47, rue Falgue 0496102630
Maison Damien Leclere 5, rue V. Courdo 710491500000
L’Etude de Provence 25, rue Breteuil, 6 2 0496110110

Tabutin Mediterranée encheres 51, rue A. Curtel, 10° @ 0491790993

Art, bijoux, électroménagers...
des encheres follement marteau

Contrairement aux idées regues, dans les salles de ventes aux enchéres on trouve de tout. Et a tous les prix. Deux
commissaires priseurs décryptent cet univers a 'occasion de deux grandes ventes qui se déroulent ce week-end.
Tendance, mode d’emploi et codes... Tout ce qu'il faut savoir pour oser s’aventurer dans ce milieu finalement trés ouvert.

@ Fascinantes et intrigantes, on les
croit souvent réseivés aux initiés fortu-
nés. L'image du marteau qui s'abat sur le
bureau pour adjuger un tableau & 1 million
d'euros leur colle encore trop a la peau.
Pourtant dans les ventes aux enchéres,
tout se vend et tout s'achete. Et & tous les
prix. "Il ne faut pas croire, toutes ne sont
pas 2 I'image de la vente Bergé - Saint Lau-
rent ol les pléces présentées se sont ven-
du des fortunes, insiste Damien Leclere,
commissaire-priseur. D'abord on y trouve
de fout, cela va de I'appareil électroména-
ger jusqu’au tableau de maiire en passant
par les voitures ou le petit mobilier design.
Ensuite, il y en a pour toutes les bourses,
de 10 a 300000€." Pour preuve sa vente
de samedi dédiée a I'art contemporain ol
f'on peut trouver une montre de Keith Ha-
ring numérotée estimée a 200€ aussi bien
qu'une ceuvre sur papier signée Lucio Fon-
fana évalué enfre 55000t 75000€. Mai-
tre Philippe Bonnaz confirme: "Toutes les
études en contact avec la réalité juridique
(ndir, comprendre liquidation judiciaire,
saisie...) débordent d'objets de brocante
et de petites choses trés amusantes.

Nous, tous les vendredis, on a des ventes
quivontde 12 300€. Ce n'est pas du pres-
tige bien au contraire." Et une simple visi-
1e de leurs enirepdts, digne de la caverne
d'All Baba, fait tomber les croyances de la
vente aux enchéres élitiste. "D'ailleurs,
sous l'influence d'Intemet, le principe des
enchéres s'est démocratisé. On assiste
méme & une évolution du marché, pour-
suit Philippe Bonnaz dont I'étude organise
une vente ce week-end. La tendance ac-
fuelle est la "collectionnite” et [a c’est
sans fin. J'ai vendu récemment un fer &
repasser 5 700€. |l y a méme une boite de
bonbons Pez qui s'est vendue 1000€.
Vous imaginez! " Alors, les enchéres ne
connaissent pas la crise ? "Disons que les

objets de grandes valeurs comme ceux-

muséaux valent toujours aussi chers. Le
secteur qui souffre, c'est I'intermédiaire,
ce qui correspond a I'effondrement des
classes moyennes. Un couple de 40 ans
va consacrer 3000€ a un voyage plutot
qu'a une commaode XVIIF. Du coup, le prix
de ces objets-a baissé." Alors prét a faire
grimper les enchéres ? Adjugez, vendu!
Alexandra Cefal
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Damien Leclere lors de sa Ibre vente d’art contemporain.
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SE TENIR INFORME

Les ventes sont généralement thématiques. Pour se
tenir informé, il suffit de consulter les sites Internet
des études marseillaises ou encore de scruter les
Journaux.

ALLERALAVISITE

Les ventes sont précédées d'un jour d'exposition
des objets mis en vente. C'est toujours mieux en
vrai que sur le papier glacé des catalogues. Catalo-
gues bien utiles du reste puisqu'y figurent de brefs
descriptifs, souvent illustrés, des objets mis en ven-
te, et I'estimation de leur valeur.

ETRE SOLVABLE

Les seules conditions pour participer a une vente.
étant d'étre majeur, capable et solvable. Sachant
que I'on peut convenir avec I'étude de laisser un

Eléments de recherche :

chéque en aftente, le temps d'avoir I'argent sur son
compte. Notez bien que le prix annoncé ne tient pas
compte des taxes, environ 20 %.

LEVER LE DOIGT

Dans les Hotels et maisons des ventes, le commis-
saire-priseur (ou I'huissier parfols) présente le ot et
annonce la mise a prix. A chacun ensuite de faire -
signe s'll souhaite enchérir. Le code le plus courant
consiste a lever la main, mais un clignement des
yeux, un hochement de téte peut suffire quand on
est suffisamment proche du commissaire-priseur.
C'est lui qui annonce la somme, augmentant les
enchéres de 10% & 20%. On peut aussi enchérir
par téléphone (service gratuit) en contactant le com-
missaire-priseur avant la vente pour remplir quel-
ques formalités.
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